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Resumo: Este trabalho realiza uma discussédo acerca das redes mercantis
estabelecidas na América portuguesa no inicio do século XVIIl. O comerciante
portugués Francisco Pinheiro encarregou seus comissarios, dentre 0s quais amigos
e parentes, para administrarem seus negoécios nas varias capitanias da colonia.
Neste trabalho, analisaremos a casa comercial estabelecida em 1712, no Rio de
Janeiro, por Lourenco Antunes Vianna, Manoel Nogueira da Silva e Antdnio Pinheiro
Netto, irméo de Francisco Pinheiro. Francisco Pinheiro, homem influente no Reino,
membro da Ordem de Cristo, possuia relagcdes préoximas com oficiais régios e
arrematava contratos, como os de monopdlio ou de cobranca de impostos, que
favoreciam a atividade de seus representantes na col6nia. Observamos assim a
criacdo de lagos de dependéncia dos emissarios, menos abastados, em relagéo ao
seu patrdo, o que consolidava sua posi¢cdo social nas diversas possessdes do
Império. Por outro lado, Pinheiro também se tornava dependente dos
representantes, pois so estes possuiam informacdes sobre o mercado local e, por se
encontrarem a uma distancia consideravel do Reino, poderiam ndo cumprir com
suas obrigacfes, ndo arcando com suas dividas ou, como aconteceu com 0 capitdo
Cubellos, fugindo com as mercadorias de Pinheiro. Podemos, assim, observar que,
neste caso, as relacbes econdmicas eram marcadas por lacos familiares, de
afetividade e também pela politica, uma vez que o sucesso dos negocios dependia
muito de certos privilégios.
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Esse artigo apresenta os primeiros resultados de uma pesquisa sobre as
relacbes comerciais estabelecidas entre o comerciante portugués Francisco Pinheiro
e seus representantes na América portuguesa do inicio do século XVIIl. Para esta
discusséo, propomos trabalhar com a casa comercial que iniciou suas atividades em
1712, com a chegada de Antbnio Pinheiro Netto e Manoel Nogueira da Silva ao Rio
de Janeiro. Estes comerciantes partiram de Lisboa para a Africa, onde adquiriram
escravos, em troca de produtos do Reino, para comercializarem na América. Ao
chegarem ao Rio estabeleceram uma sociedade com Louren¢o Antunes Vianna.

Em 2007, Sampaio afirmou que “os trabalhos sobre comerciantes e comércio

no Brasil colonial, embora em rapido crescimento, ainda estdo engatinhando no
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Brasil” (2007, p. 254). Passados oito anos, esse quadro ndao sofreu uma radical
transformacdo. Desta forma, este trabalho busca adensar as pesquisas sobre o0s
comerciantes (e o comeércio) na América Portuguesa. Para compreendermos 0s
negocios estabelecidos na col6nia, acreditamos ser necessario refletir, além dos
aspectos estritamente econdmicos, sobre a forma como a busca por distingéo social,
as relacdes de parentesco, de amizade e a influéncia politica norteavam as relacdes
comerciais no Império portugués.

Na Ameérica portuguesa se tornou comum entre os individuos dos mais
variados estratos sociais a busca pelo enobrecimento. Provenientes de uma
sociedade altamente hierarquizada, os colonizadores buscaram reproduzir a
sociedade portuguesa a fim de conquistar posicdo privilegiada na colénia, seja
ocupando cargos publicos ou adquirindo terra e escravos, uma vez que nem sempre
era possivel alcangé-la no Reino. “Nada mais sonhado pelos 'conquistadores’- em
sua maioria homens provenientes de uma pequena fidalguia ou mesmo da “ralé” —
do que a possibilidade de alargamento de seu cabedal material, social, politico e
simbolico” (FRAGOSO, BICALHO, GOUVEA, 2001, p. 24).

Os individuos que iam para o ultramar levavam consigo uma cultura e uma
experiéncia de vida baseadas na percepcao de que o mundo era hierarquizado, ou
seja, de que as pessoas ocupavam posicoes distintas e desiguais na sociedade por
possuirem qualidades sociais e naturais distintas. (FRAGOSO, BICALHO, GOUVEA,
2001). A reproducdo dessa sociedade hierarquizada dependia, sobretudo, de
favores régios, pois, enquanto a Coroa assegurava sua grandeza, tornando o0s
diversos segmentos da sociedade dependentes de seus favores, ela determinava
guem seria incluido ou excluido da participacdo no Império.

No inicio do século XVIII, o comerciante lisboeta Francisco Pinheiro resolve
expandir seus negoécios até a América portuguesa, a fim de comercializar produtos
(tecidos, géneros alimenticios, manufaturas e etc.) e escravos em troca de minérios.
De origem humilde, em 1695, encontrava-se estabelecido em Lisboa como
comerciante de sal. ApoOs lograr éxito econébmico, 0 comerciante expandiu seus
negbcios até a Africa, Asia e América, alcancou alta posi¢do social, tornando-se
membro de Ordem de Cristo (1718) e manteve relagdes proximas com funcionérios

régios e membros do Conselho Ultramarino (ELLIS, 1982).
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Permanecendo em Lisboa, o comerciante delegou a familiares e homens de
confianca a administragdo de seus negocios nos varios continentes. A comunicacgao
entre 0S mesmos ocorria por meio de cartas. Para tanto, Pinheiro contava com o
auxilio de copiadores, uma vez que era analfabeto. Pinheiro buscava auxiliar seus
representantes a arrematarem contratos junto ao Conselho Ultramarino, pois
enquanto “promovia a ascensdo social dos individuos, por meio da compra de
cargos ou patentes, ia consolidando seu poder e influéncia, estendendo-os a
propor¢cdo que seus protegidos espalhavam-se pelo Reino e pela Colonia”
(FURTADO, 2006, p. 52).

Em 1712, Antbnio Pinheiro Netto, irmdo de Francisco Pinheiro, e Manoel
Nogueira da Silva resolveram mudar-se para o Rio de Janeiro e estabelecerem uma
casa de negoécios com Lourenco Antunes Vianna, representante que ja se
encontrava na cidade. Em carta, Netto informa a Pinheiro que foi muito bem

recebido:

Senhor ca tenho falado com Lourenco Antunes e me tem feito
mais honra do que eu mereco por via de VM. que eu a ele o
ndo conhecia e veio esperar a alfandega o dia que eu
desembarquei que ja tinham dito eu vinha no navio e me
buscou logo casas para eu morar porque ele estd casado
(LISANTI, 1973, v. 2, p. 10-11).

Podemos notar que a hospitalidade era uma virtude valorizada pelos
comerciantes, pois se a consolidagao das redes mercantis dependia da boa relagéo
entre empregados e patrdes, dependia também da relacdo entre os proprios
empregados, uma vez que, ao se lancarem em um territério estranho, os recém-
chegados precisavam contar com o auxilio de pessoas mais habituadas a regiao.
Além do mais, dentre os representantes que eram enviados por Pinheiro ao Brasil,
sobretudo os familiares, alguns ndo tinham muito conhecimento sobre as praticas
comerciais, 0 que os tornava dependentes de comerciantes mais experientes.

Como observado por Honda (2005), Pinheiro escolhia os seus familiares para
representa-lo nas regides de maior importancia do ponto de vista comercial. O que
teria sido causa de grandes problemas devido a j& mencionada falta de experiéncia
dos mesmos. No Rio de Janeiro, por exemplo, apos a chegada de Antdnio Pinheiro

Netto, estabeleceram-se ainda seus filhos Jodo Pinheiro Netto, Francisco Pinheiro
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Netto e Manoel Pinheiro Netto, que deveriam estender os negodcios até Minas
Gerais. A confianca que Francisco Pinheiro tinha para com eles era um dos motivos
primordiais para tais escolhas, inclusive, Pinheiro delegou a Antbnio Netto a
cobranca de dividas acumuladas por outros representantes. Nesse sentido, dizia
Netto: “querendo VM. fale algumas pessoas que VM. lhe sejam devedoras mo
mande dizer mandando procuracéo para que 0s possa obrigar” (LISANTI, 1973, v. 2,
p. 11).

Dentre os representantes que ficaram em divida com Pinheiro, talvez o que
mais tenha causado problemas fosse o capitdo Antbnio de Cubellos. O mesmo, apés
chegar ao Brasil com uma porc¢éo de escravos adquiridos na Africa, aproveitou-se do
tumulto causado pela invasao francesa ao Rio de Janeiro para fugir, sem prestar
conta do que havia feito com as mercadorias. Pinheiro, através de uma procuracao,
delegou a Netto a cobranca das contas de Cubellos. Entretanto, depois de conversar
com Vianna, Netto informou que: “falando sobre o capitdo Cubellos me respondeu
fugira para as minas um dia depois de lhe chegar a procuracao” (LISANTI, 1973, v.
2, p.11).

Em se tratando das relagbes comerciais entre familiares, ndo poderiamos
deixar de mencionar a participacdo feminina. Joana Batista, esposa de Francisco
Pinheiro, encabecava os negdécios junto com o0 seu marido e também trocava cartas
com 0s emissarios. Sem mencionar quais mercadorias incumbiu Anténio Netto de
comercializar na Angola, pede que “o seu procedido o traga VM. em sua companhia
em ouro como ordenei a VM. e as minhas negras néo tenho que recomendar a VM.
se ndo o bom cuidado nelas e as traga em sua companhia quando vier para este
reino” (LISANTI, 1973, v. 4, p. 694).

Todavia, Antbnio Pinheiro Netto acabou por ndo cumprir com eficiéncia as
delegacOes feitas por Francisco Pinheiro. Primeiramente se indispds com seu
comparte Antunes Vianna que, segundo ele, ndo estaria se empenhando em fazer
bons negocios: “Lourenco Antunes me nao tem ajudado, nem ajuda em coisa
nenhuma porque como homem rico, das carregacdes de VM. fazia pouco caso”.
Além do mais, ndo conseguiu cobrar determinada divida que Antunes tinha com
Pinheiro: “pedindo Ihe eu amigavelmente me fizesse favor dar esse dinheiro que dia

estava em pagamento da cidade, me disse que quando lhe pagassem, pagaria [...]
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qgue imaginava lhe fazia a VM. muita cortesia em lhe tomar conta das carregac¢oes”
(LISANTI, 1973, v. 2, p. 23).

Observa-se, nesse sentido, que Antdnio Pinheiro Netto foi desapontando cada
vez mais seu patrdo, pois nem suas préprias dividas conseguia sanar. Devido a isso,

Pinheiro o cobrava de forma rispida e ameacadora:

Por se oferecer a ocasido da frota, em a qual espero me mande
VM. notas da sua boa saude e ocasides de seu servico como
também o ajuste de todas as nossas contas na forma que a
VM. lhe tenho pedido repetidas vezes o que fio de VM de nédo
h& de faltar porque o contrario sentirei muito e sera motivo de
eu fazer o que nao desejo (LISANTI, 1973, v. 5, p. 16)

N&do podemos afirmar que ditas dividas estavam pendentes por falta de
recursos, pois a seguinte carta indica a possibilidade de ascensao social na colbnia,

ja que, segundo Pinheiro, Netto havia adquirido cabedal suficiente para Ihe pagar:

ja lhe ndo é necessario o valer-se de meu cabedal; porquanto
com ele granjeou VM. o muito que tem; metendo a médo na
consciéncia que devia embolsar-me de que h& tantos anos
estou em desembolso; metendo a mao na consciéncia para me
inteirar tudo o que for meu (LISANTI, 1973, v. 5, p. 19).

Para Pinheiro, o acerto de contas era uma questdo de consciéncia, pois, para
iniciar um negocio na colbnia era preciso o patrocinio de um comerciante de vulto,
contudo, este investimento precisava ser recompensado, 0 que s6 era possivel com
o bom andamento dos negdcios e com o cumprimento das exigéncias para tal. De
acordo com Netto, as contas atrasadas ndo se davam por falta de vontade, mas
devido a um acidente com uma embarcacdo e por ele ser um homem velho e
cansado, que desejava retornar ao Reino. (LISANTI, 1973). Nao podemos confirmar
se 0 motivo era real, mas percebemos a tentativa de se justificar e o desgaste do
mercador em terras brasileiras.

Devido aos fracassos cometidos por Pinheiro Netto, podemos observar que o
mesmo tentava alargar suas possibilidades de éxito pedindo para que seu irmao,
Francisco Pinheiro, usasse de seu prestigio para lhe obter um oficio com que

“pudesse alcancar honra e algum cabedal com que pudesse ir para esse reino... pois
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estes que ocupam esses oficios ndo sao melhores [do que ele] qualquer brilhardeiro
que desse reino vem os esta ocupando” (LISANTI, 1973, v. 1, p. CXXXIX).

Segundo Fragoso (2007), as atividades comerciais cresceram
significativamente no decorrer no século XVIII no Rio de Janeiro. Desta forma, os
comerciantes de grosso trato, que passaram a dominar a arrematagao de contratos
régios, de crédito e o controle do trafico negreiro, passaram a almejar o poder
politico. A arrematagdo de cargos publicos propiciava a aquisicdo de status social,
além de facilitar as transa¢des comerciais.

Mediante contrato estabelecido com a Fazenda Real, os mercadores
arrematavam contratos quanto a exploracdo de matérias primas ou quanto a
cobranca de tributos e rendimentos reais. Em ambos os casos, o Estado recebia um
pagamento adiantado, o que lhe permitia sanar suas necessidades mais imediatas.
Desta forma, “muitos enriqueceram, quer em fungédo da importancia dos produtos
transacionados, como na ampla participacdo na vida econémico-social da Metropole
e seus dominios ultramarinos e chegaram a assumir relevante posicao” (ELLIS,
1982, p. 121).

De acordo com Junia Furtado, nem o Estado sozinho, nem o pequeno
comerciante eram capazes de financiar o comércio de exploragdo das colbnias pela
metropole. Desta forma, os grandes comerciantes se tornaram 0s parceiros ideais,
0s Unicos com capitais vultosos dispostos a investir, e, por isso, “a Coroa utilizou a
concessao de titulos e honrarias para ter a seu lado o servico dos grandes homens
de negocio do Reino. A associacdo destes comerciantes com o Estado ocorreu
durante a disputa por mercados cada vez mais monopolizados” (FURTADO, 2006, p.
35).

Ainda segundo Furtado, inicialmente a distribuicdo de cargos oficiais era
realizada somente entre a alta nobreza no Reino. Contudo, com a expansao dos
papeis do Estado e com a ocupacao de terras coloniais, ocorreu a generalizagéo da
pratica de arrendamentos dos cargos. Estes passaram a ser cooptados por setores
que nao preenchiam os requisitos de nascimento. Como dito anteriormente, o
proprio Pinheiro era de origem humilde, filho de padeiros e neto de barqueiros, o que
nao o impediu de arrematar oficios para seus representantes, muitos deles também
de origem humilde. Os representantes, como Antonio Pinheiro Netto, diante das

inumeras dificuldades em alcancarem éxito com 0s negdécios, recorriam ao seu

2462



patrdo, j& que por meio da arrematacéo de oficios podiam se livrar da burocracia das
alfandegas, por exemplo, ou entdo se envolver na cobranca de impostos e adquirir
rendimentos que nao poderiam alcancar de outra forma. Desta maneira, “esses
agentes comerciais se viam como partes de uma rede hierarquica, que tinha
Francisco Pinheiro como um dos seus sustentaculos, mas cujo poder emanava
diretamente do Rei” (FURTADO, 2006, p. 23).

E verdade que Pinheiro sabia ser rispido com seus parentes e, por vezes, se
mostrou insensivel quanto a eles. Como lembrado por Myriam Ellis, “depois do
recebimento da suméria noticia da morte do irm&o, na cidade do Rio de Janeiro,
lembrou ao filho do falecido, seu sobrinho, que o pai Ihe devia importantes quantias,
de que esperava ser reembolsado” (1982, p. 121). Entretanto, o bom andamentos
dos negocios dependia sobretudo da eficiéncia desses agentes. Lourenco de
Antunes Vianna acompanhou de perto quais eram os produtos mais valorizados e

gue deveriam ser mandados do Reino:

A VM. serd notério o miseravel estado em que esta erra porque

depois da invasdo dos inimigos ndo tivemos deskadei nenhuma

embarcacdo que nos trouxesse algum refresco, m dssiazeite j&

ninguém o come a esse respeito farinhas e vinhoslaes os mais

géneros de comer a esse respeito, e na mesmaderfazendas secas
gue tudo se vai pondo em grande valor que a VMa sle aviso sendo
por ora o que se me oferece a pessoa de VM. giaeuke muitos anos

(LISANTI, 1973, v. 2, p. 13)

Obviamente que Pinheiro possuia autoridade sobre os demais comerciantes,
motivo esse que nao significava que ndo houvesse dependéncia matua. Em carta de
resposta a Vianna, dizendo que se encontrava triste pela invasao dos franceses,
termina afirmando “néo faltarei em servir a VM. no que tiver préstimo nestas partes
Deus grande a VM.” Nota-se ainda sua assinatura utilizando-se do termo “servo de
VM.” (LISANTI, 1973, v. 4, p. 689). Pinheiro precisava que seus agentes se
sentissem bem amparados para andarem com 0s negdcios em dia, pagarem suas
dividas e cumprirem com as diversas atividades que Ihes eram incumbidas. Caso os
agentes ndo achassem vantajoso manter a sociedade poderiam muito bem abrir
mao dos negdcios, como o0 ja mencionado capitdo Anténio de Cubellos tratou de

fazer.
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Embora a pesquisa ainda esteja em andamento, no decorrer do artigo
procuramos apontar algumas considera¢cdes acerca dos negocios estabelecidos
entre agentes comerciais no Império portugués. Tais mercadores estavam
envolvidos em redes mercantis permeadas por complexas relacdes interpessoais,
gue envolviam troca de favores, gratidao e hospitalidade.

Podemos ainda considerar que as redes mercantis eram marcadas por varios
lacos de dependéncias: a) dos representantes para com o0 patrdo, pois este poderia
arrematar oficios e contratos régios que os favorecessem na colonia; b) do patréo
para com 0s representantes, pois estes adquiriam conhecimento do mercado local
gue escapavam ao lider residente em Portugal; c) entre os préprios representantes,
lembrando que os comerciantes se langcavam em um ambiente desconhecido, cheio
de riscos, em que a hospitalidade e a cumplicidade poderiam auxilid-los de uma ou
outra forma.

Observamos que diante o fracasso ou as dificuldades encontradas pelos
comerciantes que se aventuraram no Novo Mundo, a saida encontrada era recorrer
a favores politicos, que se concretizavam por meio da arrematacdo de oficios,
contratos ou pelo envio cartas de recomendac¢ao de Pinheiro. Vé-se assim que a
economia e a politica andavam de maos dadas. Na verdade, o bom relacionamento
dos comerciantes com o0s mais diversos estratos da sociedade, como o0s
consumidores, os funcionarios publicos, os capitdes de navegacao, ou mesmo entre
0S proprios comerciantes era indispensavel para o bom andamento dos negocios.
Uma tética utilizada por Pinheiro foi o envio de parentes responsaveis pela
administracdo dos negdcios, ja que nesses, supostamente, poderia se confiar.
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